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Verwarm & Verbind

…in 13 Minuten met het Divi-thema



Verover de harten van 
je bezoekers & trek 
klanten aan

De Verwarm & 
Verbind methode



Verover de harten van 
je bezoekers & trek 
klanten aan

De Verwarm & 
Verbind methode

De 13 minuten 
techniek
Bouw sneller een betere 
website



Hallo

Mijn naam is Mok
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Omdat bezoekers hier als 
eerste opkomen en als je ze 
hier niet aanspreekt verlaten 
ze je website.

Hier verwarmen & 
verbinden
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Zes secties

De Verwarm & Verbind 
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1. De Binnenkomer

2. De Bevestiging

3. Het Aanbod

4. De Verbinding

5. Het Vertrouwen

6. De Uitnodiging
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1. De Binnenkomer



1. De binnenkomer Doel


• Het pakken van de 
aandacht


• Het beantwoorden 
van de vraag: Is dit 
voor mij?



1. De binnenkomer Invulling


• Een pakkende visual 
& titel


• Doe een belofte (of 
spreek een wens uit) 


• Jouw ideale klant 
wil dit


• Wees duidelijk (hoe 
duidelijker hoe 
beter) 



2. De Bevestiging



2. De Bevestiging Doel


• De bevestiging dat 
de bezoeker goed 
zit 


• Herkenning 

• Horen dat er een 

oplossing is en dat 
jij die biedt



2. De Bevestiging Invulling


• Beschrijf een 
situatie waar je 
ideale bezoeker zich 
in herkent, en waar 
ze vanaf willen. 


• Geef aan dat jij de 
oplossing hebt.


• Wees zo concreet 
mogelijk



3. Het Aanbod



3. Het Aanbod Doel


• Het concreet 
aanbieden van je 
dienst 


• Helpen kiezen van 
het juiste product



3. Het Aanbod Invulling


• Categoriseer op 
dienst / doelgroep / 
vorm 


• Duidelijke titel + 
korte beschrijving 
van resultaten


• Knop naar pagina



4. De Verbinding



4. De Verbinding Doel


• Jezelf voor te stellen

• Iets persoonlijks van 

jezelf te laten zien

• Verbinding te maken




4. De Verbinding Invulling


• Storytelling

• Deel een inzicht / 

ontdekking

• Wat wens je voor je 

klant? Waarom 
wens je dit?



5. Het Vertrouwen



5. Het Vertrouwen Doel


• Vertrouwen bieden 

• Herkenning 

oproepen 

• Meer inzicht geven 

in de toepas-
baarheid van je 
aanbod



6. De Uitnodiging



6. De Uitnodiging Doel


• Je bezoekers 
uitnodigen de 
volgende  
stap te nemen 


• Laagdrempelig 
maken een actie uit 
te voeren



6. De Uitnodiging Invulling


• Je maakt het ‘rond’

• Je herhaalt de 

bevestiging
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Je bouwt sneller beter 
websites als je eerst de home 
helemaal goed hebt staan

De basis van je 
techniek & ontwerp



Sneller en beter bouwen

De 13 minuten

Techniek



• Stijl in systeemaanpasser

• Foto’s in media bibliotheek

• Teksten bij de hand

De 13 minuten

Techniek


