Verwarm & Verbind



Verwarm & Verbind

..in 13 Minuten met het Divi-thema



De Verwarm &
Verbind methode




De Verwarm & De 13 minuten
Verbind methode

Verover de harten van
je bezoekers & trek
Klanten aan -

techniek




Hallo
Mijn naam is Mok




Homepagina

Hier verwarmen &
verbinden




De Verwarm &
Verbind methode




verwarmen

Opbouwen van Creeren van
vertrouwen en emotionele band
geloofwaardigheid met de doelgroep




verwarmen

Opbouwen van Creeren van
vertrouwen en emotionele band
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Home Aanbod Overmij Contact

Een pakkende titel

Wat bied je & voor wie?

Hier neem je ze mee naartoe

Typische situatie baschrijven waar je ideale klant zich in herkent, en waar ze vanaf willen.
Of een situatie waar ze van dromen.

Vertellen dat er een oplessing Is en dat Jij die bledt.

De Verwarm & Verbind
Homepagina blauwdruk

Beschrijl het resutlaat van het Beschrijf het resuticat van het Beschrijf het resutlaat van het

aanbod aanbod aanbod

ONTDEK MEER ONTDEK MEER ONTDEK MEER

Zes secties

Jouw inzicht of ontdekking

Vertal walke ontdekking jij hebt gedaan of weg hebt bewandeld. Vanwaaruit
je wens is ontstaan andderen met jouw dienst te helpen. Vergeet je naar niet

te vermelden!

Ervaringen

© @

Goed ervaring van klant Goed ervaring van klant
= NAAM KLANT~ = NAAM KLANT—

Concrete uitnodiging

Laagdrempelige uitnodiging om een eerste stap te zetten naar de oplossing van
hun probleem of vervulling van hun wens

VERZENDEN

Voor- & achternaam | Bedrijfsnaam
06 - 12345678 |
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De Binnenkomer
De Bevestiging
Het Aanbod
De Verbinding
Het Vertrouwen
De Uithodiging

Home Aanbod Over mij

Een pakkende titel

Wat bied je & voor wie?

Hier neem je ze mee naartoe

Typische situatie baschrijven waar je ideale klant zich in herkent, en waar ze vanaf willen.
Of een situatie waar ze van dromen.

Vertellen dat er een oplessing Is en dat Jij die bledt.

Aanbod 1 Aanbod 2 Aanbod 3

Beschrijl het resutlaat van het Beschrijf het resuticat van het Beschrijf het resutlaat van het

aanbod aanbod aanbod

ONTDEK MEER ONTDEK MEER ONTDEK MEER

Jouw inzicht of ontdekking

Vertal walke ontdekking jij hebt gedaan of weg hebt bewandeld. Vanwaaruit
je wens is ontstaan andderen met jouw dienst te helpen. Vergeet je naar niet

te vermelden!

Ervaringen

© @

Goed ervaring van klant Goed ervaring van klant
= NAAM KLANT~ = NAAM KLANT—

Concrete uitnodiging

Laagdrempelige uitnodiging om een eerste stap te zetten naar de oplossing van
hun probleem of vervulling van hun wens

VERZENDEN

Voor- & achternaam | Bedrijfsnaam
06 - 12345678 |

Contact




Home Aanbod Overmij Contact

Een pakkende titel

Wat bied je & voor wie?

1. De Binnenkomer

Hier neem je ze mee naartoe

Typische situatie beschrijven waar je ideale klant zich in herkent, en waar ze vanaf willen.
©Of een situatie waar ze van dromen.

Vertellen dat er een oplessing Is en dat Jij die bledt.

Home Aanbod Overmij Contact

Aanbod 1 Aanbod 2 Aanbod 3

Beschrijl het resutlaat van het Beschrijf het resuticat van het Beschrijf het resutlaat van het

aanbod aanbod aanbod

ONTDEK MEER ONTDEK MEER ONTDEK MEER

Wat bied je & voor wie?

Jouw inzicht of ontdekking

Vertal walke ontdekking jij hebt gedaan of weg hebt bewandeld. Vanwaaruit
je wens is ontstaan andderen met jouw dienst te helpen. Vergeet je naar niet

te vermelden!

Ervaringen

Hier neem je ze mee naartoe

D) @

Goed ervaring van klant Goed ervaring van klant
= NAAM KLANT~ = NAAM KLANT—

Concrete uitnodiging

Laagdrempelige uitnodiging om een eerste stap te zetten naar de oplossing van
hun probleem of vervulling van hun wens

VERZENDEN

Voor- & achternaam | Bedrijfsnaam
06 - 12345678 |




1. De binnenkomer Doel

Het pakken van de

aandacht
Het beantwoorden

Een pakkende titel

Wat bied je & voor wie?

van de vraag: Is dit
voor mij?

Hier neem je ze mee naartoe




1. De binnenkomer Invulling

Een pakkende visual

& titel
_ Doe een belofte (of
: 'oor webdesigners .
\ | £y i die sneller, betere ivebsites spree k een wens u |t)

willen ontwerpen

Jouw ideale klant
wil dit

Wees duidelijk (hoe

duidelijker hoe
beter)




2. De Bevestiging

Hier neem je ze mee naartoe

Typische situatie beschrijven waar je ideale klant zich in herkent, en waar ze vanaf willen.
Of een situatie waar ze van dromen,
Vertellen dat er een oplossing is en dat jij die biedt.

Home Aanbod Over mij

Een pakkende titel

Wat bied je & voor wie?

Hier neem je ze mee naartoe

Typische situatie beschrijven waar je ideale klant zich in herkent, en waar ze vanaf willen.
©Of een situatie waar ze van dromen.

Vertellen dat er een oplessing Is en dat Jij die bledt.

i ik ke

Aanbod 1 Aanbod 2 Aanbod 3

Beschrijl het resutlaat van het Beschrijf het resuticat van het Beschrijf het resutlaat van het

aanbod aanbod aanbod

ONTDEK MEER ONTDEK MEER ONTDEK MEER

Jouw inzicht of ontdekking

Vertal walke ontdekking jij hebt gedaan of weg hebt bewandeld. Vanwaaruit
je wens is ontstaan andderen met jouw dienst te helpen. Vergeet je naar niet

te vermelden!

Ervaringen

D) @

Goed ervaring van klant Goed ervaring van klant
= NAAM KLANT~ = NAAM KLANT—

Concrete uitnodiging

Laagdrempelige uitnodiging om een eerste stap te zetten naar de oplossing van
hun probleem of vervulling van hun wens

VERZENDEN

Voor- & achternaam | Bedrijfsnaam
06 - 12345678 |

Contact




2. De Bevestiging

Doel

De bevestiging dat
de bezoeker goed
zit

Herkenning

Horen dat er een
oplossing is en dat

jij die biedt

Hier neem je ze mee naartoe




2. De Bevestiging

Invulling

» Beschrijf een
situatie waar je
ideale bezoeker zich
in herkent, en waar
ze vanaf willen.
Geef aan dat jij de
oplossing hebt.

» Wees zo concreet

mogelijk

Meer tijd overhouden?




Home Aanbod Overmij Contact

Een pakkende titel

3. Het Aanbod

Hier neem je ze mee naartoe

Typische situatie beschrijven waar je ideale klant zich in herkent, en waar ze vanaf willen.
©Of een situatie waar ze van dromen.

Vertellen dat er een oplessing Is en dat Jij die bledt.

i ik ke

Aanbod 1 Aanbod 2 Aanbod 3

Beschrijl het resutlaat van het Beschrijf het resuticat van het Beschrijf het resutlaat van het

Aanbod

aanbod aanbod aanbod

ONTDEK MEER ONTDEK MEER ONTDEK MEER

Aanbod1 Aanbod 2 Aanbod 3

Beschrijf het resutiaat van het Beschrijf het resutiaat van het Beschrijf het resutlaat van het
aanbod aanbod aanbod

ONTDEK MEER ONTDEK MEER ONTDEK MEER

Jouw inzicht of ontdekking

Vertal walke ontdekking jij hebt gedaan of weg hebt bewandeld. Vanwaaruit
je wens is ontstaan andderen met jouw dienst te helpen. Vergeet je naar niet

te vermelden!

Ervaringen

D) @

Goed ervaring van klant Goed ervaring van klant
= NAAM KLANT~ = NAAM KLANT—

Concrete uitnodiging

Laagdrempelige uitnodiging om een eerste stap te zetten naar de oplossing van
hun probleem of vervulling van hun wens

VERZENDEN

Voor- & achternaam | Bedrijfsnaam
06 - 12345678 |




3. Het Aanbod Doel

Het concreet
aanbieden van je

dienst
Helpen kiezen van

het juiste product
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Slim
Het bouwen wordt niet meer
dan een invul oefening door

eerst alles helder op papier te
hebben staan

De basis van je ontwerp hebt je
binnen no~time staan door een
gestructureerde bouwwijze
aan te houden

3. Het Aanbod
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Beter

Je website wordt aantrekkelijk
door helderheid in je ontwerp
te brengen. Schoon werken
staot hieroan de basis.

nvulling

Categoriseer op
dienst / doelgroep
vorm

Duidelijke titel +
korte beschrijving
van resultaten
Knop naar pagina




Home Aanbod Overmij Contact

Een pakkende titel

4. De Verbinding

Hier neem je ze mee naartoe

Typische situatie baschrijven waar je ideale klant zich in herkent, en waar ze vanaf willen.
©Of een situatie waar ze van dromen.

Vertellen dat er een oplessing Is en dat Jij die bledt.

ONTDEK MEER ONTDEK MEER

i ik ke

Aanbod 1 Aanbod 2 Aanbod 3

Beschrijl het resutlaat van het Beschrijf het resuticat van het Beschrijf het resutlaat van het

aanbod aanbod aanbod

Jouw inzicht of ontdekking

Vertel welke ontdekking jij hebt gedaan of weg hebt bewandeld. Vanwaaruit
je wens is ontstaan andderen met jouw dienst te helpen. Vergeet je naar niet

te vermelden!
Jouw inzicht of ontdekking

Vertal walke ontdekking jij hebt gedaan of weg hebt bewandeld. Vanwaaruit
je wens is ontstaan andderen met jouw dienst te helpen. Vergeet je naar niet

te vermelden!

Ervaringen

Ervaringen

D) @

Goed ervaring van klant Goed ervaring van klant
= NAAM KLANT~ = NAAM KLANT—

Concrete uitnodiging

Laagdrempelige uitnodiging om een eerste stap te zetten naar de oplossing van
hun probleem of vervulling van hun wens

VERZENDEN

Voor- & achternaam | Bedrijfsnaam
06 - 12345678 |




4. De Verbinding Doel

Jezelf voor te stellen
lets persoonlijks van
jezelf te laten zien

Verbinding te maken

te vermelden!

Ervaringen




4. De Verbinding Invulling

Storytelling
Deel een inzicht /

ontdekking

B JA DAY WIL IK OOK!

Nooit meer nachten lang
doorwerken

Mijn naam is Mok en ik werd er altijd gék van dat ik wéér na middernacht zat
te werken aan een website die opgeleverd moest worden.

Wat wens je voor je
klant? Waarom
wens je dit?

In mijn zoektocht naar een tijdsbesparende manier van webbouwen heb ik
de 13 minuten methode ontwikkeld. Deze methode scheelt je wel 5 uur per
website! Eindelijk had ik weer tijd om eens "s avonds mijn favoriete serie te
kijken. Dit wilde ik niet voor mezelf houden. Vandaar dat ik deze methode nu
ook met jou deel,




Home Aanbod Overmij Contact

Een pakkende titel

Wat bied je & voor wie?

5. Het Vertrouwen

Hier neem je ze mee naartoe

Typische situatie baschrijven waar je ideale klant zich in herkent, en waar ze vanaf willen.
©Of een situatie waar ze van dromen.

Vertellen dat er een oplessing Is en dat Jij die bledt.

te vermelden!

i ik ke

Aanbod 1 Aanbod 2 Aanbod 3

Beschrijl het resutlaat van het Beschrijf het resuticat van het Beschrijf het resutlaat van het

aanbod aanbod aanbod

ONTDEK MEER ONTDEK MEER ONTDEK MEER

Ervaringen

Goed ervaring van klant Goed ervaring van kiant
= NAAM KLANT- - NAAM KLANT~

Jouw inzicht of ontdekking

Vertal walke ontdekking jij hebt gedaan of weg hebt bewandeld. Vanwaaruit
je wens is ontstaan andderen met jouw dienst te helpen. Vergeet je naar niet

te vermelden!

Ervaringen

Concrete uitnodiging

Laagdrempelige uitnodiging om een eerste stap te zetten naar de oplossing van

D) @

Goed ervaring van klant Goed ervaring van klant
= NAAM KLANT~ = NAAM KLANT—

Concrete uitnodiging

Laagdrempelige uitnodiging om een eerste stap te zetten naar de oplossing van
hun probleem of vervulling van hun wens

VERZENDEN

Voor- & achternaam | Bedrijfsnaam
06 - 12345678 |




5. Het Vertrouwen Doel

» Vertrouwen bieden
» Herkenning
oproepen

Ervaringen

Wat ik nooit had voorzien is dat gestructureerd werken Door gestructureerd te werken houd ik meer tijd om
het ontwerp ook veel mooier maakt. het ontwerp uniek te maken.

Meer inzicht geven
in de toepas-
baarheid van je
aanbod

Ik verlies mezelf niet meer in het blijven uitproberen van
verschillende voorgemaakte layouts.

»
-

-
<=
-
-

ites kunt bouwen?




Home Aanbod Overmij Contact

Een pakkende titel

Wat bied je & voor wie?

6. De Uitnhodiging

Hier neem je ze mee naartoe

Typische situatie baschrijven waar je ideale klant zich in herkent, en waar ze vanaf willen.
Of een situatie waar ze van dromen.

Vertellen dat er een oplessing Is en dat Jij die bledt.

Concrete uitnodiging

Laagdrempelige uitnodiging om een eerste stap te zetten naar de oplossing van

Aanbod 1 Aanbod 2 Aanbod 3

Beschrijl het resutlaat van het Beschrijf het resuticat van het Beschrijf het resutlaat van het

aanbod aanbod aanbod

ONTDEK MEER ONTDEK MEER ONTDEK MEER

hun probleem of vervulling van hun wens

Naam E-moiladres

Jouw inzicht of ontdekking

Vertal walke ontdekking jij hebt gedaan of weg hebt bewandeld. Vanwaaruit
je wens is ontstaan andderen met jouw dienst te helpen. Vergeet je naar niet

te vermelden!

VERZENDEN

Ervaringen

© @

Goed ervaring van klant Goed ervaring van klant
= NAAM KLANT~ = NAAM KLANT—

Concrete uitnodiging

Laagdrempelige uitnodiging om een eerste stap te zetten naar de oplossing van
hun probleem of vervulling van hun wens

VERZENDEN

Voor- & achternaam | Bedrijfsnaam
06 - 12345678 |




6. De Uitnodiging Doel

Je bezoekers
uitnodigen de
volgende

Concrete uitnodiging
i i igi en naar de

aagdrempelige uitnodiging om een eerste stap te zett aar de oplossing van

stap te nemen
Laagdrempelig
maken een actie uit
te voeren




6. De Uithodiging Invulling

o Je maakt het ‘rond’
o Je herhaalt de
bevestiging

)
.

~ snellerbetere wgijsites kuntbouwen?




Aanbod Overmij Contact

Home Aanbod Overmij Contact

Voor webdesigners

Een pakkende titel

Wat bied je & voor wie?

Meer tijd overhouden?

Hier neem je ze mee naartoe

Vind jij je werk super leuk, maar verzand je vack ik het design en de techniek? Ben je uren layouts

13 o . o ) Rt . aan het uitproberen en maar staat er nog geen homepagina aan het einde van de dag?
Typische situatie beschrijven waar je ideale klant zich in herkent, en waar ze vanaf willen.

o Zou je meer structuur in je werkwijze willen brengen zodat je moole ontwerpen mackt in minder tijd?
Of een situatie waar ze van dromen.

Vertellen dat er een oplessing Is en dat Jij die bledt. Dat kanl Met mijn 13 minuten methode heb je binnen no-time het ontwerp van je homepagina

staan voor een sneller én beter resultaat.

.
Slim Snel Beter
Aanbod1 Aanbod 2 Aanbod 3 A , . B . ,
Hat bouwen wordt nist meer De basis van je ontwerp hebt je >/ Je website wordt aantrekkelijk
Beschrijf het resutiaat van het Beschrijl het resutlcat van het Beschrijf het resutiaat van het dan een invul osfening door | binnen no-time staan door een door heiderhsid in ja ontwerp
aanbod aanbod aanbod earst alles helder op papier te gestructureerde bouwwijze te brengen. Schoon warken
hebben staan aan te houden staat hieroon de basis.

ONTDEK MEER m ONTDEK MEER

Nooit meer nachten lang

Jouw inzicht of ontdekking doorwerken

Vertal walke ontdekking jij hebt gedaan of weg hebt bewandeld. Vanwaaruit

. : x : . 2 Mijn naam is Mok en ik werd er altijd gék van dat ik wéér na middernacht zat
je wens is ontstaan andderen met jouw dienst te helpen. Vergeet je naar niet g I g 3
t Ident te werken aan een website die opgeleverd meest worden
@ vermelden

In mijn naar een tj R de manier van heb ik
de 13 minuten methode ontwikkeid. Deze methode scheelt je wel 5 uur per
website! Eindelijk had ik weer tijd om eens ‘s avonds mijn faveriete serie te
kijken. Dit wilde ik niet voor mezelf houden. Vandaar dat ik deze methode nu
ook met jou deel.

Ervaringen

.
@ @ Ervaringen
Goed ervaring van kiant Goed ervaring van klant
= NAAM KLANT= = NAAM KLANT=

Wat ik nooit had voorzien is dat gestructureerd werken Door gestructureerd te werken houd ik meer tijd om
het ontwerp ook veel mooier maakt. het ontwerp unick te maken.
Twee viiegen in één klap: ik maak nu sneller én botere Ik verlies mezelf niet meer in het blijven uitproberen van
webites. tk ben super bijj! verschillende voorgemaakte layouts.
= Vincent Viinder - = Mobi Maandag -

Concrete uitnodiging

Laagdrempelige uitnodiging om een eerste step te zetten naar de oplossing van
hun probleem of vervulling van hun wens

VERZENDEN

VERZENDEN

& achternaam | Bedrijffsnaam
12345678 |

Mok Heijmerink | 13MINS

06 - 1234 |




Homepagina

De basis van je
techniek & ontwerp

Je bouwt snheller beter
websites als je eerst de home
helemaal goed hebt staan




De 13 minuten
Techniek

Sneller en beter bouwen




De 13 minuten
Techniek

o Stijl In systeemaanpasser
e Foto’s in media bibliotheek
e Teksten bij de hand




